


TEMARIO CONVIERTETE EN UN CONSULTOR DIGITAL

CONTENIDOS DEL PROGRAMA ~ Contraer todo
v Introduccién a negocios de consultoria 8 Lecciones
Moddulo Content 0% Complete  0/8 Steps

5

Origen de la consultoria

5

Sistema de creencias para emprender con éxito

5

La mentalidad detras de un negocio exitoso de consultoria

5

Qué es un consultor y el ciclo de un negocio de consultoria

5

Personalidad y aptitudes de los consultores

5

Coémo explicar tu trabajo de consultor

5

Cémo ganar dinero con un negocio de consultoria

5

Plan para lanzar tu negocio de consultoria en 90 dias 0 menos
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v Definicién y aterrizaje de tu negocio 28 Lecciones

Mddulo Content 0% Complete  0/28 Steps

5

Ta espacio de trabajo, tu centro de operaciones

5

Cémo auditar tu negocio de consultoria

5

Aterrizando tus habilidades, conocimientos y experiencia antes de crear tus ofertas

5

Aterrizando a tus clientes: Buyer Persona

5

Auto-evaluacion de capacidades

5

Aterrizando tu customer Journey

5

El proyecto biografico de 5 afios

5

La escalera de tu negocio
El CV de un consultor

5

Il

Desarrollo de productos y servicios

Il

Desarrollando tu misién, visién y valores

5

Aterrizando el avatar de tu servicio estrella

Il

¢Cudl es tu nicho?

Il

Qué tipo de negocio de consultoria vas a montar

5

Lo que tienes que tener antes de lanzar tu servicio estrella

5

Tipos de servicios e ideas de servicios que puedes ofrecer o
Tu servicio estrella

Il

5

Mentoring grupal

5

Creacién de metodologias

5

Aterrizando tu negocio con Business Model Canvas
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v Cémo cobrar tus servicios y cdmo crear propuestas 24 Lecciones

Mdédulo Content 0% Complete  0/24 Steps

Il

Financiacion de tu servicio a clientes
Validacién de tu servicio

5

Cémo hacer paso a paso una propuesta de servicios

Coémo dar a valer tus servicios frente a terceros

I3
5

Poniendo precios a tu talento y tus servicios Metaforas para vender tus servicios

5

Cémo funciona el FEE que cobras (costes e inversion)

Il

Palabras a utilizar durante la presentaciéon de una propuesta

5

Como crear un tarifario de tus servicios

5

Estructura y plataformas para crear propuestas

5

Como cobrar tus gastos de representacion

5

|deas para posibles objetivos en propuestas

5

Como poner precios

5

Estrategias y tacticas de marketing digital para implementar a cliente a raiz de objetivos

5

Como y cuando subir tus precios

Il

La diapositiva o grafica general de la propuesta

Métodos para cobrar por tus servicios

5

Estructura briefing multinacional

Servicios de mentoring

Il

Opciones de paquetes con distintos precios para tus propuestas
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v Comunicacién y posicionamiento de tu negocio 17 Lecciones

Modulo Content 0% Complete  0/17 Steps

|
0

Crea tu marca personal

5

Tu pagina web

Il

Crea los pitchs de tu negocio

5

Crea tu dossier de consultor Caso Practico vilmanunez.com

5

Il

Crea tu presskit

5

SEO para tu pagina de servicios

Il

Tu presencia en redes sociales

5

Estrategia de contenidos para posicionarte como especialista

5

Instagram para Consultores

5

El plan de contenido minimo viable de tu negocio de consultoria

Il

Aterrizando tu posicionamiento

5

Creacidn de tus recursos de posicionamiento

Il

Posicionamiento offline

5

Caso practico posicionate Test A: B

5

Tu carrera como speaker

15

Vocabulario de ventas para consultores
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v Atraccidén y cierre de clientes 22 Lecciones

Mdédulo Content 0% Complete  0/22 Steps

Il

Como encontrar tus primeros proyectos

5

Coémo pre-cualificar a un prospecto para saber si vale la pena

Il

Coémo generar confianza y aumentar tu reputacién como consultor

5

Formularios para captar leads

Il

Como ser la mejor opcién para el cliente

Il

Coémo conseguir tu primer cliente y convertirlo en prescriptor

5

Email de prefiltro y mas preguntas para formularios

Il

Tu pagina web lista para atraer clientes

5

[CASO REAL] Cémo los webinars ayudan para atraer clientes + Testimonio

5

¢Qué tanto sabes escuchar?

5

Plantilla de seguimiento de prospectos

Il

Preguntas para cliente prospecto

5

Contrato consultoria

Il

Preparacion primera reunién

5

Contrato confidencialidad

Il

Negociacion: Cerrando acuerdos con clientes

5

Coémo pagar comisiones a tus aliados

Il

Cémo montar un sistema de citas automatizado con Calendly

Il

Coémo hacer follow-up a potenciales clientes

5

3 objeciones al momento de vender
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v Gestidn de proyectos con clientes 20 Lecciones

Mddulo Content 0% Complete  0/20 Steps

Il

Gestion de comunicacion con clientes

5

Cémo preparar tu negocio para gestionar clientes

Il

Resumen de resultados de un cliente (comienzo y final)

15

Project Management para tus clientes

Il

Creacién y formatos para reportes de resultados

Il

Coémo darle feedback a tus clientes

5

Procesos estandarizados y aterrizados

Il

Formacion a clientes

5

SOP On-boarding cliente

Il

Coémo conseguir buenos testimonios de clientes

5

Documento de Onboarding de Cliente

Il

Gestion de reuniones

5

Coémo organizar carpetas de archivos
Protocolo salida de un cliente

Il

El archivo de cada cliente

5

Il

Cémo montar un buen Case Study

5

Coémo crear zonas privadas para los clientes

Il

Sesiones de negocio con tus clientes

Il

Cémo manejar el feedback negativo del cliente

Il

Crisis con clientes
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v Gestion de tu negocio, equipo y proveedores 9 Lecciones
Mddulo Content 0% Complete  0/9 Steps
v Gestidn de tu negocio de consultoria: Administracién y finanzas 8 Lecciones
=2 /A quién contratar y cuando? El equipo que necesitas como consultor
Mddulo Content 0% Complete  0/8 Steps

Il

Coémo contratar a empleados y proveedores

5

Diccionario de finanzas: Mark Up, Gross Margin y mas

Il

Contrata, negocia y gestiona a tus proveedores

5

Gestidn administrativa

Il

Gestiona a tu equipo

5
5

Cémo formar a tu equipo Gestidon de impuestos

Il

Cémo motivar a tu equipo

5

Coémo gestionar los cobros

5

Reuniones con el equipo

5

Como mantener a flote tus finanzas

Il

Protocolo salida de un empleado

5

El poder de reducir los gastos

5

Cerrar relaciéon con proveedores externos

5

¢Quién lo paga? ;Tu o el cliente?

5

Plan de monetizacidon




v Expansion de tu negocio 5 Lecciones Q

Méddulo Content 0% Complete  0/5 Steps
Evolucidén de un consultor O
Colaboraciones y embajadores

Networking: eventos y redes sociales
v Data, Analisis & Market Research 6 Lecciones

Publicidad para consultores
Mdédulo Content 0% Complete  0/6 Steps

Lanzamientos de nuevos servicios =°  Google Analytics 101 O
=2 Google Data Studio
OKR - Mide lo que importa
Investigacion de marketing
=2 Encuestas para investigacion

Coémo hacer un buen benchmark

ADC




v Productividad para consultorias

Moddulo Content

¢Qué es la procrastinacién y cémo puede convertirse en tu peor enemigo?

Coémo determinar prioridades

Cémo combatir el multi-tasking

Implementacién de habitos

Coémo planificar tareas con herramientas externas

Cémo calcular el tiempo de tus tareas

13 Lecciones O

0% Complete

0/13 Steps

O

De 1 a 2. De un trabajo a dos resultados

Formatos de listas to-do

Uso del correo electrénico

Creacion de plantillas

La semana perfecta para tu negocio de consultoria

Coémo lidiar con clientes toxicos

Balance personal y profesional
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v Entrenamientos accionables y estratégicos para consultores 20 Lecciones

Mddulo Content 0% Complete  0/20 Steps

5

Marketing de contenidos & Inbound Marketing
Plan de formacién continua

5

5

Lo que un consultor debe saber de redes sociales

Il

Cémo solucionar problemas

5

Coémo funciona la automatizacién de marketing e introduccion a ActiveCampaign

5

Como delegar

I3

Copywriting para consultores

5

Coémo ejercitar la mente

5

Disefo grafico 101 para consultores

Il

Liderazgo

5

Edicién de video basica y efectiva para consultores

Il

Cuando contratar un mentor y un coach

5

Cémo crear un eBook gratuito

5

Como expresarte con discursos y textos escritos

5

Cémo funciona la publicidad online y cémo hacer una campafia para captar leads con Facebook
Cémo lanzar un podcast e Instagram Ads

Il

Il

Email Marketing para consultores

5

Financiar el conocimiento

5

Disefio de presentaciones en Keynote

5

Video 101 para consultores con Screenflow




